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Od pewnego czasu w literaturze ekonomicznej zwraca się szczególną uwagę na znaczenie czynników 

o charakterze psychologicznym i podkreśla wpływ specyficznych właściwości oraz motywacji ludzkich 

na procesy gospodarcze. Potrzebne są zatem odpowiednie kategorie oraz narzędzia umożliwiające 

uwzględnianie wpływu czynników subiektywnych (psychologicznych) na zdarzenia gospodarcze. 

Jedną z tego typu kategorii są skłonności ludzkie. W pracy podjęto próbę usystematyzowania i 

sprecyzowania pojęć z zakresu ekonomicznej teorii skłonności ludzkich oraz zaproponowano 

ekonomiczne narzędzia umożliwiające analizę wpływu skłonności na procesy gospodarcze. 

Omówiono dwie grupy teorii skłonności, zaproponowane odpowiednio przez K.Poppera oraz 

C.Peirce‘a. W kontekście skłonności ludzkich scharakteryzowano także schemat homo oeconomicus 

G.S.Beckera. Dyskusji poddano wzajemne powiązania między skłonnościami a takimi kategoriami 

zaproponowanymi przez H.Leibensteina, jak racjonalność selektywna czy efektywność X. Skłonności 

ludzkie często wynikają z oddziaływania określonych motywacji psychologicznych, w związku z czym 

zaprezentowano typologię orientacji charakterologicznych w ujęciu E.Fromma i omówiono 

powiązania między tak zwanym charakterem społecznym a skłonnościami zbiorowymi. 
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