
[opis] 

Głównym celem publikacji jest odpowiedź na pytanie, w jakim stopniu innowacyjność jest 

czynnikiem utrudniającym pozyskanie finansowania przez działające w Polsce małe i średnie 

przedsiębiorstwa. W badaniach uwzględniono dwa podejścia opisane w literaturze światowej 

– bezpośredni pomiar ograniczeń finansowych, opierający się na analizie percepcji kadry 

zarządczej w zakresie możliwości pozyskiwania finansowania, i pomiar pośredni, polegający 

na analizowaniu wrażliwości zrealizowanych inwestycji na zmianę dostępnych funduszy 

wewnętrznych (cash flow). Praca skierowana jest zarówno do przedstawicieli nauki, jak i do 

podmiotów odpowiedzialnych za prowadzenie polityki proinnowacyjnej oferującej  

rozwiązania ułatwiające dostęp do źródeł finansowania innowacji dla MŚP. 
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