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Od wielu lat toczy się międzynarodowa debata publiczna na temat współpracy 

międzysektorowej w zakresie realizacji projektów infrastrukturalnych w ramach szeroko 

rozumianego partnerstwa publiczno-prywatnego (PPP). Zagadnienia PPP doczekały się już 

znaczącej literatury. Jednak debata nad tym zagadnieniem nie doprowadziła ani do 

ujednolicenia definicji partnerstwa, ani też ogólnych ocen efektywności modeli PPP. Ze 

względu na swe rozmiary, dynamikę zmian i istotne kontrowersje tematyka ta staje się 

nieprzejrzysta i coraz trudniejsza do analizy. Prezentowana książka wychodzi naprzeciw 

zapotrzebowaniu na syntetyczne opracowania monograficzne, które stanowią punkt wyjścia 

badań i analiz szczegółowych, mogą stanowić wsparcie w kształceniu menedżerów 

publicznych i prywatnych, a także praktyków poszukujących źródeł ramowej, kontekstualnej 

wiedzy do podejmowania decyzji operacyjnych. Książka prezentuje elementy toczącej się 

międzynarodowej debaty na temat PPP i projektów infrastrukturalnych w pięciu rozdziałach 

dotyczących:  

  

• problematyki definicyjnej i klasyfikowania modeli PPP w ramach różnych nomenklatur 

kontraktowych,  

• charakterystyki PPP jako jednej z form polityki i praktyki tzw. outsourcingu 

administracyjnego,  

• kontekstu teoretycznego i doktrynalnego debaty publicznej na temat PPP,  

• ocen efektywności modeli PPP,  

• niektórych formułowanych w debacie publicznej sugestii odnośnie do warunków 

efektywności modelu PPP. 
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