Zadaniem menedzera sprzedazy jest pozyskanie wysoce skutecznego zespotu profesjonalnych
handlowcdw, zarzadzanie jego pracg i motywowanie go do osiggania ponadprzecietnych wynikow.
Ten niewielki, ale tresciwy poradnik ujawnia, co nalezy robié, by wywigzaé sie z tej roli.

Brian Tracy, swiatowej stawy ekspert w kwestii zarzadzania i przywddztwa, poswiecit lata pracy, by
odkry¢, co odrdznia wybitnych menedzerdw sprzedazy od catej reszty — a teraz podaje w pigutce
szczegoty ich prostych, ale niezwykle skutecznych strategii. Z ksigzki dowiesz sie miedzy innymi, jak:
- pozyskac bezkonkurencyjnych sprzedawcow — i zapewnic im jak najlepszy start,

- opracowac plan dziatan sprzedazowych,

- obudzié¢ w zespole poczucie wspdlnego celu,

- whasciwie motywowac ludzi,

- podnosic¢ ich samoocene i tym samym zwiekszac zyski,

- okazywad szacunek i uznanie,

- prowadzi¢ twédrcze dyskusje,

- przeprowadzaé konstruktywne oceny pracownicze,

- Swieci¢ przyktadem i by¢ inspiracjg dla swoich ludzi.

Zacznij od zaraz: badz inspiracjg dla swoich sprzedawcéw, zwieksz wyniki catego zespotu i nadaj
rozped swojej karierze!

Brian Tracy jest jednym z najlepszych profesjonalnych méwcéw na $wiecie. Otworzyt, zbudowat,
zarzadzat i kierowat 22 biznesami

z réznych branz. Co roku prowadzi konsultacje dla ponad 250 000 oséb w Stanach Zjednoczonych,
Kanadzie, Europie i Azji. Jego prezentacje, przemowy i seminaria sg specjalnie przygotowane i
dostosowane do réznych grup odbiorcéw. Opisuje sie je jako ,inspirujgce, zabawne, informujace i
motywujgce”. Tracy pracowat z ponad 500 korporacjami, wygtosit ponad 2000 wyktadow i
przemawiat dla ponad 2 000 000 ludzi.



