Perswazja. Sztuka zdobywania tego, czego pragniesz.

Autor: Dave Lakhani

e Jak dziata technika blyskawicznej perswazji?
o Jak wyglada mapa procesu perswazji?
e Jak przedostac si¢ przez mur okalajacy decydentow?

Sztuka skutecznej perswazji to jedna z najcenniejszych umiej¢tnosci pomagajacych spetniaé
marzenia. Musisz sprawi¢, aby ludzie, do ktorych si¢ zwracasz, sami przekonali si¢ do
Twoich racji. Wlasnie to odréznia prawdziwa perswazje od manipulacji. Ta pierwsza opiera
si¢ na szczerosci 1 powoduje, ze efekt Twoich staran zostaje w umystach rozméwcow na
dtuzej. To otwarta gra, w ktorej wszyscy uczestnicy zmierzaja do wspolnego celu.

Autor ksigzki "Perswazja. Sztuka zdobywania tego, czego pragniesz" $wiadomie 1 wyraznie
oddziela perswazje¢ od manipulacji. Opierajac si¢ na wielu przyktadach, dowodzi, ze
perswazja ma ogromne znaczenie nie tylko podczas prowadzenia interesow, ale takze w zyciu
codziennym. Krok po kroku przedstawia sposoby wptywania na ludzi w kontaktach
osobistych oraz motywowania ich za posrednictwem nowoczesnych narzedzi komunikacji,
takich jak strony internetowe, blogi, telekonferencje, a nawet technologia Podcastingu (forma
dzwigkowej publikacji internetowej). To cenna wiedza dla handlowcéw, copywriterow,
specjalistow od reklamy i negocjatorow.

e Poznaj siedemnascie najbardziej efektywnych taktyk perswazyjnych.

e Odkryj szes¢ gldownych zasad skutecznej perswazji.

o Dowiedz sig, dlaczego manipulacja jest zta i nigdy nie dziata na dtuzsza mete.

e Przejrzyj specjalny zestaw narzedzi perswazyjnych 1 naucz si¢ z nich korzystac.
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