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Bqgdzmy w kontakcie!

e Ciesz sie zaufaniem ludzi
e Osiagaj korzysci, pomagajac innym
e Poznaj sprawdzone techniki networkingu

Wielu ludzi nie zdaje sobie sprawy z tego, ile korzy$ci moze da¢ im przyjazn z podstawowki
lub znajomo$¢ z kolega z pracy, sasiadem czy sklepikarzem. Networking, czyli proces
ksztaltowania bliskich i funkcjonalnych kontaktow migdzyludzkich, to klucz do sukcesu,
zard6wno w zyciu osobistym, jak i zawodowym.

W tej ksiazce znajdziesz omowienie dziesigciu zasad dotyczacych zacie$niania zwiazkéw z
ludzmi 1 dowiesz sig, co nalezy zrobi¢, zeby zwigkszy¢ liczbe nowych znajomych.

e Dawaj z siebie jak najwiece].

e Naucz sie prosi¢ innych o pomoc.

e Nie wstydz sie stuchac cudzych rad.

e BadZ odpowiedzialny za wtasne czyny.
e Dbaj o utrzymywanie kontaktow.

"Jezeli chcesz w petni przezy¢ swoje zycie i stale nad sobg pracowac, przeczytaj i zacznij stosowac
wskazowki zawarte w Dziesieciu zatozeniach networkingu"

Mark Victor Hansen
wspotautor ksigzek z serii "Balsam dla duszy"
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