Nie przeptacaj. Poradnik konsumenta - jak negocjowa¢ najlepsze warunKi.
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e Poznaj podstawowe zasady i techniki negocjacji oraz role¢ mowy ciata w komunikacji

e Dowiedz sig, jak zapewni¢ sobie najkorzystniejszy zakup lub sprzedaz towarow i
ustug

e Sprawdz, jak zreczne negocjacje moga zapewnic Ci lepsze warunki lub podwyzke w
pracy

Nadchodzi konsument w pelni Swiadomy!

e (Czy odnosisz wrazenie, ze czgsto przeptacasz za swoje zakupy?
e Czy zdarza Ci sig rezygnowac z zakupu ze wzgledu na ceng towaru?
o Czy uwazasz, ze wigkszo$¢ ushug, za ktore ptacisz, nie jest warta swojej ceny?

Czgsto wystarczy zaledwie odrobina inicjatywy, by zaoszczedzi¢ spora sumke pieniedzy. Bez
wzgledu na to, czy sprzedajesz lub kupujesz mieszkanie, przygotowujesz przyjgcie weselne,
planujesz zakup samochodu, sprz¢tu RTV czy AGD, wybierasz wczasy w biurze podrozy,
sktadasz reklamacjg, czy rozmawiasz ze swoim przetozonym — dobrze poprowadzone
negocjacje za kazdym razem pozwola Ci zyska¢ korzystniejsza ofertg. Wystarczy poznac
kilka kluczowych zasad, dzigki ktorym bedziesz wiedziat, co, kiedy i jak zrobié, by otrzymac
wigcej, ptacac mnie;j.

Negocjacje moga Ci przynies¢ wiele przyjemnosci, nawet jesli nie czujesz si¢ komfortowo w
takich sytuacjach. Gdy uda Ci si¢ uzyskac nizsza ceng dzigki wtasnym wysitkom, poczujesz,
ze osiagnates$ prawdziwy sukces. Jesli przeczytasz t¢ ksiazke od deski do deski, pomoze Ci
ona opracowa¢ Twoja wlasna, najwygodniejsza dla Ciebie strategig negocjacyjna. Mozesz
takze korzystac z niej jak z publikacji encyklopedycznej 1 przeczyta¢ wytacznie ten rozdzial,
ktory traktuje o interesujacym Cig aktualnie rodzaju negocjacji. Zacznij oszczgdzanie od dzi$
— skutecznie i dynamicznie!
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