Klient, ktorego musisz mie¢. 7 krokow do zdobycia klienta, jakiego jeszcze
nie posiadasz.
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7 krokow -- jak zdoby¢ klienta, ktory jeszcze nie jest Twoj

o Dowiedz sig, jacy klienci autentycznie zwigkszaja Twoje zyski
e Opracuyj 1 wprowadz w zycie skuteczng strategi¢ rozwoju Twojej firmy
e Zostan liderem w swojej branzy

Klient, ktorego musisz mie¢, to ktos, kto przyczynia si¢ do rozwoju Twojej firmy i1 umie ja
pozycjonowac lepiej niz Ty sam. Jesli chcesz dowiedzie€ sig, jak go zidentyfikowac, zdoby¢ i
zyskac sobie jego lojalno$¢, przeczytaj te ksiazke.

Znajdziesz tu opisy siedmiu krokéw -- kazdy z nich zawiera wiele cennych rad oraz kluczowe
pytania, ktore powinien zada¢ sobie kazdy menedzer i przedsigbiorca. Odpowiedzi na nie
pomoga Ci stworzy¢ skuteczna strategi¢ dla Twojej firmy. Dzigki niej staniesz na prostej
drodze do sukcesu. Z tej ksiazki dowiesz sig:

e kim jest klient, ktérego musisz miec¢;

e jak pozycjonowac swoja firme;

e wjaki sposob analizowa¢ ruchy konkurencji;

e jak wybra¢ sobie nisz¢ na rynku;

e co decyduje o sukcesie firmy, a co tylko jest dla niego wazne;
e jak dobiera¢ sobie pracownikow.

Znajdziesz tu liczne przyktady firm, ktore zadaly sobie trud, zeby odszukac idealnych
klientow, a takze takich, ktore uznaty, ze nie musza tego robi¢. Wiele z nich to znane na
catym §wiecie przedsigbiorstwa obracajace milionami dolaréw, jednak zasady opisane w tej
ksiazce sa tak uniwersalne, ze z powodzeniem moga je zastosowac rOwniez osoby
samodzielnie prowadzace dziatalno$¢ gospodarcza.
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