7 zaginionych tajemnic sukcesu.

Autor: Joe Vitale

Kochaj klienta swego, jak siebie samego:

e inspirujaca opowies¢ o zyciu zagubionego w historii geniusza
e doskonaty przewodnik po dobrej reklamie, dobrej promoc;ji i dobrym marketingu
e siedem zasad, ktore odmieniag Twoje metody pracy i sposob zycia

Barton byt mesjaszem biznesu, ktory pomogt Ameryce otrzqsnqc sie po Wielkim Kryzysie.
Teraz moze pomoc nam wszystkim przetrwac obecnq recesje
Scott Hammaker, dyrektor zarzqdzajqcy Nashville Party Connection

Kiedy czasami zdam sobie sprawe z olbrzymich konsekwencji catkiem matych rzeczy... nie
moge odeprze¢ mysli... Ze malych rzeczy nie ma
Bruce Barton

W latach dwudziestych i trzydziestych ubiegtego stulecia Bruce Barton cieszyl si¢ statusem
gwiazdy rozpoznawalnej w catej Ameryce -- jako odnoszacy niezwykte sukcesy cztowiek
reklamy, ktéry zrewolucjonizowat swoja branzg. Stworzyl jedne z najbardziej pamigtnych i
dlugowiecznych sloganow oraz kampanii reklamowych w historii. Rozumiat, co warunkuje
sukces w biznesie oraz reklamie, i dzielit si¢ ta wiedza w bestsellerowych ksiazkach, dzigki
ktérym jego imig znalazto si¢ na ustach wszystkich.

Bruce Barton byl w swoich czasach tak popularny, ze w 1938 roku jaki$ zazdro$nik napisat:
"Niemal codziennie pojawia sig historia o cztowieku nazwiskiem Barton. Barton méwi,
Barton proponuje, Barton podaje dton, Barton si¢ $mieje, Barton si¢ krzywi. Wszedzie tylko
Barton, Barton, Barton". W epoce informacji, przetadowanej nowymi pomystami, nowymi
faktami, nowymi doniesieniami, nowymi badaniami, nowymi ksiazkami, nowymi
wiadomos$ciami, nie jesteSmy zadna miara w stanie zapamigta¢ wiadomosci z dnia
poprzedniego. Umyka nam wiedza pracowicie gromadzona przez pokolenia poprzednikow.
Kiedy zapominamy o sprawdzonych sposobach, jestesmy zmuszeni dochodzi¢ do nich
ponownie metoda prob i bledow (zazwyczaj przewazaja te ostatnie). Uczenie si¢ na wtasnych
porazkach to glupota, jesli mozna ich unikna¢, siggajac do krynicy geniuszu Bruce"a Bartona
-- proroka reklamy.

Siedem ODNALEZIONYCH sekretow sukcesu.

o Pokaz firmg, ktorej nikt nie zna.

o Wykorzystaj Boga, by przekona¢ wszystkich.
e Mow za pomoca przypowiesci.

e Rzucaj wyzwania, by pigli si¢ pod gore.

e Odkryj jeden brakujacy element.

o Ofiaruj siebie.

e Naostrz noz.
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