Subtelna perswazja. Pelne porozumienie w pracy i w domu.
Autor: Patrick Forsyth

o Delikatnie forsuj swoje zdanie
e Lagodnie przekonuj do wtasnych racji
e Subtelnie zmigkczaj przeciwnika

...1 gtadko osiagaj wszystko, czego pragniesz!
Wykorzystanie mocy ukrytej perswazji w Zyciu osobistym i zawodowym jest nie tyle wiasciwe i
catkowicie etyczne, co wrecz niezbedne, zebys mogt osiqgnqc sukces

Kevin Hogan, Ukryta perswazja

Sekretne taktyki perswazyjne

Na perswazje natykasz si¢ niemal na kazdym kroku. Reklamy gwarantuja, ze szczgscie
osiagniesz wylacznie dzigki kupieniu okreslonego produktu, a inny musisz mie¢, bo jestes
tego wart. Hipermarkety odpowiednio dobrana muzyka zachgcaja Ci¢ do zakupdéw. Nawet
teksty na oktadkach ksiazek maja przekonywac, ze stoisz przed niepowtarzalng okazja
dokonania wyboru, ktéry odmieni Twoje zycie. Umiejetnos¢ subtelnego forsowania swojego
zdania to sztuka, dzigki ktorej... Czy rozumiesz juz, na czym polega jej sita?

Wyobraz sobie, ze nie musisz zgadzac¢ si¢ na zadne kompromisy ani z niczego rezygnowac.
Pomysl, ze mozesz zdoby¢ wszystko, czego pragniesz, poprzez subtelne, niemal
niezauwazalne przekonanie drugiej osoby do wtasnego zdania. Nie musisz by¢ rycerzem Jedi,
zeby patrzac swojemu rozmowcy prosto w oczy, wplywac na jego decyzje. Wystarczy Ci
tylko znajomos¢ kilku dos¢ prostych technik, takich jak umieje¢tno$¢ wplywania na emocje,
zadawania wlasciwych pytan i formulowania wypowiedzi twardych jak skala. Diabet tkwi w
tagodnej perswazji...

o Komunikacja perswazyjna -- kreuj swoj pozytywny wizerunek w zyciu osobistym i
zawodowym.

e Techniki komunikacji perswazyjnej -- poznaj fascynujace sztuczki i sposoby
mentalnego zwodzenia.

e Uwypuklenie tych technik -- odrdzniaj si¢ od innych i zapadnij w pamig¢é swojemu
rozmowcy.

o Praktyka -- delikatnie i skutecznie forsuj swoje zdanie, poglady, decyzje, stajac si¢
panem sytuacji.
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