Perswazja. Droga do osiggania celow.
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Tym, czego Ci trzeba, jest:

e sita, pomagajaca Ci postawi¢ na swoim w kazdej sytuacji

e energia, pozwalajaca omina¢ przeszkody na drodze do celu

e inspiracja, zapewniajaca skuteczne przekonanie innych, ze Twoje pomysty sa
najlepsze

Mowa jest srebrem, milczenie zlotem, perswazja platyna

Czym jest perswazja? To niezwykle skuteczne narzedzie, pozwalajace osiagna¢ wszystko, co
sobie zamierzyles, zrealizowac¢ kazdy, najSmielszy nawet plan. Nie musisz manipulowac
ludzmi wokoét Ciebie ani ich uwodzi¢. Wystarczy odrobina sugestywnej retoryki, by
swiadomie i catkowicie dobrowolnie przyjeli Twoje pomysty oraz propozycje jako najlepsze
mozliwe rozwiazania.

Poznaj niezawodne techniki perswazji. Naucz si¢ zdobywac¢ zaufanie i umiejgtnie korzystac z
tego kredytu. Dowiedz sig, jak i kiedy stosowac argumenty emocjonalne. Negocjuj
najkorzystniejsze dla siebie warunki zardowno w srodowisku zawodowym, jak i zyciu

prywatnym.

e Perswazyjne oferty -- tworzenie efektywnych tekstow reklamowych i PR-owych.
e Sprzedaz -- skuteczne przekonywanie ludzi, ze powinni zosta¢ Twoimi klientami.
e Autopromocja -- zdobywanie kazdej pracy, radzenie sobie z rozmowa kwalifikacyjna.
e Negocjacje -- zdobywanie przewagi nad rozmoéwca w najbardziej kryzysowej sytuacji.
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