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skuteczniej.
Autor: Rafat Graj

Handlowe wynaL ASKI

e Slowa, ktére zniewalaja
e QGesty, ktére rzucaja na kolana
o Strategie, dzigki ktorym wygrywasz

Bqdz egoistkq -- Twoje szczescie powinno by¢ nadrzednq zasadq Twojego zycia
Brian Tracy

Twoja bron kobieca

Zdolno$¢ przechodzenia przez proces sprzedazy z czarujacym usmiechem triumfu to
prawdziwa sztuka, podobnie jak umiej¢tnos¢ uwodzenia. Kiedy za$ obie te praktyki stosuje
kobieta, staja si¢ one bardzo niebezpieczna bronia. Uwodzicielska sprzedaz to wyrafinowana
gra. Jej skutecznos$¢ zostata potwierdzona empirycznie, a dowodem sa setki zauroczonych
mezczyzn, z przyjemnoscia przystajacych na biznesowe warunki stawiane im przez twardego
przeciwnika w spodnicy.

Dysponujesz wspanialymi atutami, powinna$ jednak zarzadza¢ nimi $wiadomie. Dzigki
r6znym trikom Twoje cialo moze przekazywa¢ komunikaty bardziej wymowne niz niejedno
zdanie. To, jak poruszaja si¢ Twoje nogi oraz jak wyglada Twoja bizuteria czy garderoba,
stanowi silny podprogowy przekaz. Naucz si¢ go kontrolowac i wykorzystywaé do wlasnych
celow. Dowiedz sig, co mowic 1 jak méwic, aby rozmowca spijal stowa z Twych ust. |
najwazniejsze -- poznaj psychologi¢ m¢zczyzny, nie daj si¢ ztapaé w zadng z zastawianych na
Ciebie putapek. Badz uwodzicielska, ale przede wszystkim pozostah profesjonalng kobieta
biznesu.

o Sprawdz, jak jeste$ postrzegana przez me¢zczyzn.

o Wykorzystaj strategic mowy ciata przy roznych okazjach.
o Dowiedz sig, jak dziata magia przekazu werbalnego.

e Poznaj i stosuj cechy ubioru kobiety z klasa.

« Cwicz i zostan mistrzynia uwodzenia w sprzedazy.

Szkolenie powstalo czgSciowo w oparciu o wiedzg Briana Tracy'ego, Swiatowej klasy
eksperta od sprzedazy.
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