Skuteczny networking.
Networking budzi w Tobie sprzeczne uczucia? Zmien to!

e Zachowaj profesjonalizm i pewnosc siebie
e Modw, stuchaj i zdobywaj przyjaciét w biznesie
e Zachowaj autentycznos$é i pokonaj stres

Kontakty w biznesie: instrukcja w kieszeni

Sie¢ powiazan i kontaktow zawodowych dla kazdego aktywnego biznesmena Stanowi
bezcenne wsparcie. Czasem jednak takie znajomos$ci nie wnosza niczego nowego, a jedynie
zajmuja Twoj bezcenny czas. Dowiedz si¢ zatem, jak wdrozy¢ skuteczny networking, ktory
poprawi Twoje perspektywy zawodowe. Naucz si¢ odpowiednio dobiera¢ spotkania, zadawac
wlasciwe pytania i1 radzi¢ sobie ze zdenerwowaniem. Przekonaj si¢, jak wiele korzysci
mozesz uzyska¢ dzigki sensownym kontaktom.

Zadania do wykonania

e Sprawdz, jak dziata logika networkingu.

e Stuchaj z uwagg i méw, przyciaggajac uwage.

e Efektywnie zarzadzaj kontaktami po spotkaniu.

e Zachowuj sie autentycznie i stawiaj na fachowos¢.

Zostan mistrzem w sztuce networkingu.

Ksiazki z serii Kariera w kieszeni powstaty z mysla o zapracowanych ludziach na kazdym
szczeblu kariery. Pomoga Ci rozwina¢ te umiejgtnosci, dzigki ktorym Twoje zycie zawodowe
nabierze prawdziwego rozmachu. Stosuj ztote reguly networkingu, korzystajac z cennych 1
praktycznych wskazowek specjalistow.

Spis tresci:

Na ile skuteczny jest Twoj networking? (4)

. Czy networking to rzeczywiscie taka sztuka? (8)
. Co daje networking? (22)

. Ludzie "kupujq" ludzi (32)

. Logika networkingu (45)

. Nie badZz GBURem (64)

. Wstan i powiedz, co masz do powiedzenia (76)
. Pewnosc siebie w networkingu (89)
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. Zarzadzanie kontaktami po spotkaniu (103)



