
Prowadzenie własnego biznesu w pełnym wymiarze jest możliwością tyle ekscytującą, co... 

przerażającą. Daje perspektywę sukcesów finansowych, jednak ceną jest podjęcie ryzyka i 

gotowość do dodatkowego wysiłku. Z kolei praca na etacie tego ryzyka jest pozbawiona: 

pensja wpływa na konto w ustalonych terminach, a zakres obowiązków i czas poświęcany 

zadaniom zawodowym jest raczej niezmienny. Jednak czy nie byłoby fajnie, gdyby 

niezależnie od stałego i stabilnego zatrudnienia mieć dodatkowe przychody? Naturalnie, takie 

dodatkowe zajęcie wymagałoby minimalnej inwestycji czasu, pieniędzy i wysiłku. Brzmi 

nieźle, ale jak to zrobić? 

Dzięki tej książce dowiesz się, jak do tego doprowadzić. Jest to praktyczny przewodnik, 

dzięki któremu przejdziesz przez kolejne etapy procesu trwającego zaledwie 27 dni. Nawet 

jeśli jesteś zapracowany i niecierpliwy, bez trudu skorzystasz z tej znakomitej mapy 

drogowej, która pozwoli Ci wybrać najlepszą koncepcję i wprowadzić ją w życie, a następnie 

osiągnąć przychody. Zapewne docenisz, że wraz z dodatkowym dochodem dostaniesz więcej 

możliwości. Gdy otrzymujesz wiele wypłat z różnych źródeł, nie jesteś już uzależniony od 

kaprysów jednego pracodawcy. Więcej dochodów to większe perspektywy. Większe 

perspektywy to więcej wolności. 

Dzięki tej książce: 

 Przeprowadzisz burzę mózgów, dzięki której znajdziesz odpowiedni dla siebie pomysł 

 Zgromadzisz wszystkie potrzebne zasoby, dzięki którym stworzysz dodatkowe źródło 

dochodu 

 Skorzystasz z pomocy Girl Scout ukrytej głęboko w Twej podświadomości 

 Nauczysz się stosować system specjalnych ofert, zniżek i rabatów 

 Zaczniesz udoskonalać projekt, rozszerzać zakres działalności i zwiększać strumień 

dochodów 

Nie musisz żyć zgodnie z oczekiwaniami innych! 
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