40 nowych sekretow!
Przeczytaj, zapamig¢taj i stosuj!

Nie ma znaczenia, czy jeste$ poczatkujacym sprzedawca czy do§wiadczonym weteranem —
ta krotka, konkretna ksiazka z pewnoscia Ci si¢ przyda. Oto 137 sekretow mistrza sprzedazy.
Twdj niezbednik, zbidr najlepszych wskazowek dla skutecznego handlowca. Siggnij po nie
teraz, przeczytaj szybko (sa bardzo zwigzle napisane) i lepiej nikomu nie pozyczaj, poniewaz
bedziesz do nich czgsto wracaé. Szczegdlnie przed spotkaniami z waznymi klientami! Bo
cho¢ niektore ze spisanych tu sekretow moga wydac Ci si¢ znajome (to §wietnie, ze juz je
znasz!), inne okaza si¢ odkrywcze i przeniosa Ci¢ na wyzszy poziom handlowania. Przy
niektorych zatrzymasz si¢ dtuzej i pomyslisz sobie: ,,To jest to! Tego mi wtasnie brakowato!”.
To wilasnie ona — wiedza dotychczas nieodkryta — pomoze Ci odnie$¢ imponujacy
zawodowy sukces 1 dotaczy¢ do elitarnego grona Mistrzow Sprzedazy.

Arkadiusz Bednarski — jeden z najbardziej znanych polskich trenerow, coachéw i
mentordw. Specjalizuje si¢ w szkoleniach z zakresu rozwoju osobistego i sprzedazy.
Prowadzi szkolenia w kraju i za granica. Ze sprzedaza zwiazany jest od 1994 roku. W trakcie
swojej kariery zawodowej pracowat jako sprzedawca, menedzer i prezes zarzadu. Autor
czternastu ksiazek, w tym bestsellerow Mistrz sprzedazy | Arcymistrz sprzedazy.
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