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Twoja firma już jest w internecie, czy tego chcesz, czy nie.  
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Dlaczego niektóre strony tworzone w garażu przez grupy zapaleńców podbijają świat, a 

milionowe inwestycje internetowe upadają? Czy istnieje jakiś schemat sukcesu firmy 

internetowej? Oczywiście, i to niejeden, tyle że nie ma sensu powielać go w prosty sposób -- 

sukces Amazon.com nie oznacza, że zarobisz miliony, jeśli otworzysz e-księgarnię. Pomysł 

może wypalić, pod warunkiem że dostosujesz go do swojej branży, firmy, budżetu i rynku. 

Krótko mówiąc, jeśli chcesz zarobić na internecie, potrzebujesz własnej strategii e-biznesu.  

Celem Twojej strategii e-biznesu nie musi być podbój świata. Być może będziesz używać 

internetu do zdobywania informacji o rynku. Może potrzebujesz bazy adresów i skrzynki e-

mailowej, aby szybciej i taniej pozyskiwać klientów. A może chciałbyś wzbogacić 

podstawową działalność firmy o wymiar elektroniczny? Już teraz Twoja firma jest w sieci: 

wysyłasz e-maile, dostajesz oferty drogą elektroniczną, a część Twoich klientów robi zakupy 

przez internet. Wykorzystaj to do własnych celów. Ale najpierw przeczytaj tę książkę i 

dowiedz się więcej o e-biznesie.  
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