Startup - czas start! Wykorzystaj swoja wiedze, by zacza¢ dobrze zarabiac!

Pierwszy pomyst na firme, biznes i startup, czyli krotka historia sukceséw i porazek
Od poniedziatku do niedzieli, czyli magiczny tydzien do pierwszego klienta
Jasne reguly gry, czyli wszystko, o czym musisz pamietac, by zawsze by¢ na topie

Zatozenie dziatajacej, zarabiajacej firmy w tydzien? Czy to w ogdle mozliwe? Ten autor na pewno
przesadza! Tak wiasnie myslisz, prawda? Btad! To nie jest oczywiscie standardowy czas, w ktorym
startup moze zacza¢ wychodzi¢ na swoje, ale jesli masz ndz na gardle albo ogromny apetyt na sukces,
Dan Norris pokaze Ci, jak zrealizowac¢ taki szalony plan.

Dan Norris to nie byle kto — to niezwykle uparty przedsiebiorca, ktory zatozyt niejednq firme i... ponidst
niejedng porazke, zanim zrozumiat, jak powinien sie do tego zabrac¢. Teraz chce sie podzieli¢ swojq
wiedzg, opowiedzie¢, co warto, a czego nie warto robi¢ przy zakfadaniu firmy. Od czego zaczaé, jak
testowac produkty i jak btyskawicznie znalez¢ klientow gotowych kupié to, co sprzedajesz. Jesli go
postuchasz, sukces bedzie Twoj!

»Ludziom, ktérzy uwazajq, ze z porazek nie plynie zadna nauka,
najwyrazniej brakuje catosciowego spojrzenia. Dan miat dostownie dwa
tygodnie — pdzniej mogt sie staé niewyptacalny i musiatby szukaé
zatrudnienia z oSmiogodzinnym dniem pracy. Tymczasem dokonat
niezwyklego, a zarazem prostego odkrycia: wcale nie potrzeba dtugich
miesiecy na zalozenie (dochodowej) firmy”.

Mike Taber, Startups for the Rest of Us
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Nie planuj bez konca — rusz sie i zacznij dziatac!
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