Otworz sie na nowe mozliwosci zawodowe

Twoja praca Cie rozczarowuje? Jeste$ przekonany, ze masz talent, potencjat i mozesz osiggna¢ duzo
wiecej, a przy tym zarabia¢ znacznie sensowniejsze pieniqdze? W takim razie zostan marketerem
sieciowym! Nie akwizytorem walesajacym sie od drzwi do drzwi, tylko profesjonalista
budujacym witasna sie¢ sprzedazy i zarabiajacym na tej sieci.

Konsumenci coraz skuteczniej uodparniajg sie na reklame telewizyjna, przestajq zauwazac billboardy i z
irytacjq wytaczajg wyskakujace reklamy internetowe. Wspotczesni specjalisci ds. marketingu muszg sie
niezle nagimnastykowaé, by wymysli¢ taki przekaz, ktéry dotrze do ich grupy docelowej. A tymczasem w
rzeczywistym sSwiecie najlepiej sprawdza sie to, co na portalach spotecznosciowych - bezposredni kontakt
z klientem. Dlatego coraz wiecej firm decyduje sie na marketing sieciowy, poniewaz doskonale
wpasowuje sie on w obecng sytuacje rynkowq. Marketing szeptany dziata sprawniej niz jakakolwiek inna
forma promocji. Jeszcze sie zastanawiasz? Nie tra¢ czasu, tylko zostan marketerem sieciowym, zarzadzaj
samodzielnie swoim czasem i zarabiaj. Zysk czystszy juz nie bedzie!

Ten wyczerpujacy przewodnik nauczy Cie:

znajdowania prospektow,

zapoznawania ich ze swoim produktem lub oferta,
prezentowania swojego produktu,

utrzymywania kontaktu z prospektami,

pomagania im w zostaniu klientami lub dystrybutorami,
wspierania ich na poczatku wspdtpracy,

rozwijania swojego zespotu w ramach spotkan,

i wielu innych umiejetnosci.

7 krokow do perfekcji w marketingu
wielopoziomowym MLM

Wprowadzenie (11)
1. Marketing sieciowy nie jest idealny... Jest po prostu LEPSZY (15)
2. Jesli chcesz sie zaja¢ marketingiem sieciowym, zajmij sie nim profesjonalnie (29)

Pozerzy (29)
Amatorzy (29)

3. Jak w kazdym zawodzie, musisz zdoby¢ pewne umiejetnosci (35)
4. Umiejetnosc¢ 1. Znajdowanie prospektow (39)
5. Umiejetnos¢ 2. Objasnianie prospektom produktu lub okazji (45)

Zasada pierwsza (50)

Zasada druga (50)

Zasada trzecia (51)

Zasada czwarta (51)

Krok pierwszy: $piesz sie (52)

Krok drugi: powiedz komplement (53)

Krok trzeci: przekaz zaproszenie (54)

Krok czwarty: "czy gdybym?" (57)

Krok piaty: potwierdzenie pierwsze - deklaracja terminu (59)
Krok szdsty: potwierdzenie drugie - potwierdzenie terminu (60)
Krok siédmy: potwierdzenie trzecie - umoéwienie sie na kolejng rozmowe (61)
Krok 6smy: zakoncz rozmowe (61)



6. Umiejetnos¢ 3. Prezentowanie prospektom produktu lub okazji (65)
7. Umiejetnosc¢ 4. Podtrzymywanie kontaktu z prospektami (71)

Zasada pierwsza: kontynuacjq jest zrobienie tego, co zapowiedziate$ (71)

Zasada druga: ekspozycje stuzq tylko do tego, zeby zatatwi¢ kolejne ekspozycje (72)
Zasada trzecia: rekrutacja wymaga $rednio od czterech do szesciu ekspozycji (75)
Zasada czwarta: skondensuj ekspozycje dla uzyskania lepszych rezultatow (76)
Pytania i watpliwosci (76)

Kiedy prospekci nie wierzg w swoje umiejetnosci (78)

Kiedy ludzie nie wierza w marketing sieciowy (79)

8. Umiejetnosé 5. Przeksztatcanie prospektow w klientéow lub dystrybutoréw (83)
9. Umiejetnos$¢ 6. Wspieranie nowego dystrybutora (89)

Rozmowa o planie dziatania - czes¢ pierwsza (90)
Rozmowa o planie dziatania - czes$¢ druga (90)
Rozmowa o planie dziatania - czes¢ trzecia (92)
Rozmowa o planie dziatania - cze$¢ czwarta (93)
Rozmowa o planie dziatania - czesc¢ pigta (94)

10. Umiejetnos¢ 7. Promowanie spotkan (95)
11. Wszystko, co wartosciowe, wymaga czasu (101)

Formuta 1/3/5/7 (102)

Jak sie uczy¢ (103)

Zachowuj sie tak jak ludzie sukcesu (103)
Nauka (104)

Filmy (105)

Materiaty online (105)

Spotkania (105)

Uwazaj na wszystko, co moze Cie rozproszy¢ (106)
Dziataj (106)

Nauczanie (108)

Znajomosci (109)

12. To sie optaca (111)
Kariera, ktorg sobie stworzysz (111)
Wolnos¢, ktérg bedziesz sie cieszy¢ (112)
Ludzie, na ktérych wptyniesz (113)
Ludzie, ktorych poznasz (113)
Miejsca, ktére zwiedzisz (114)
Sprawy, na rzecz ktérych mozesz dziata¢ (115)
Cziowiek, ktorym sie staniesz (117)

O autorze (119)



