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Publikacja stanowi analizę prawa unijnego w zakresie partnerstwa publiczno-prywatnego. 

Przedmiotem badań jest również orzecznictwo Trybunału Sprawiedliwości Unii Europejskiej 

dotyczące PPP. Cechą wyróżniającą książkę jest włączenie do analiz prawnych metodologii 

austriackiej szkoły ekonomii oraz teorii wyboru publicznego, co pozwala na dogłębną ocenę 

efektywności rozwiązań prawnych w tym obszarze. Autor poddaje rewizji skuteczność istniejących 

przepisów i ocenia planowane zmiany. Jako jedna z pierwszych na rynku książka omawia projekt 

dyrektywy o koncesji.  

 

Książka jest adresowana do naukowców, specjalizujących się zwłaszcza w partnerstwie publiczno-

prywatnym i zamówieniach publicznych, prawników, ekonomistów, politologów, a także praktyków, 

rozważających zastosowanie tej formuły współpracy. 
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