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Rozmowy mistrzow

e Jak rozszyfrowac¢ ludzi, z ktorymi negocjuje si¢ pierwszy raz?
o Jak zwalczyC¢ stres i nie obawiac si¢ o rezultat rozmow?
e Jak wybra¢ optymalng strategi¢ negocjacyjna?

Moze Ci sie¢ wydawad, ze nie potrzebujesz kompetencji negocjacyjnych. Wielu z nas wychodzi
z zaloZenia, Ze w kazdej relacji wystarczy ograniczac sie do mniej lub bardziej szczerych
usciskow dtoni i usmiechow. Duch wspolpracy to zaiste szczytna idea, takie rozwiqzanie nie
sprawdza sie jednak w negocjacjach z nieugietym twardzielem, ktoremu na wspotpracy w
ogole nie zalezy — rownie dobrze mozesz stanqc na torach i podjqé probe negocjacji z
pedzacym pociqgiem. Dzieki tej ksiqzce nauczysz sie, jak dostrzec zblizajqcy sie pociag, jak
do niego wsiqsc¢ i jak nie da¢ sie rozjechac.
ze "Wstepu",
dr Ken Blanchard, wspotautor ksiqzki Jednominutowy Menedzer

Hutson i Lucas zawarli w pigulce jedne z najwazniejszych spostrzezen na temat negocjacji,
Jjakie kiedykolwiek zostaly sformutowane.
Darren Hardy, wydawca, magazyn "Success"

Kto nie negocjuje, ten nie wygrywa

Umiejgtnos¢ prowadzenia skutecznych negocjacji to warunek realizacji zarowno Twoich
wielkich planéw, jak 1 tych skromniejszych projektow. Kiedy opanujesz t¢ bezcenna sztuke,
zauwazysz, jak wielki wptyw ma ona na jako$¢ Twojego zycia zawodowego oraz
doswiadczenia zupelnie prywatne.

Negocjacje nie sa tak straszne, jak si¢ je maluje, i mimo zZe negocjofobia jest do§¢
powszechna dolegliwoscia, na szczgscie jest w pelni uleczalna. Dzigki narzgdziom, ktorych
dostarczaja Ci autorzy tej ksiazki, bez najmniejszego stresu przeprowadzisz nawet
najtrudniejsze rozmowy, wyzbedziesz si¢ paralizujacej tremy 1 nigdy nie odejdziesz od stolu z
przekonaniem, ze o co$ jeszcze powinienes$ byl zapytac albo co$ jeszcze mogltbys uzyskac.

Kluczem do sukcesu jest elastycznos¢. Opcje Twojego dziatania znacznie wykraczaja poza
zwykle "wspotpracowac albo rywalizowac". Nie ma dwoch takich samych procesow
negocjacyjnych — i nie ma jednej strategii, ktora sprawdzataby si¢ w kazdej sytuacji. To Ty
tu rozdajesz karty, dostajesz wigc do dyspozycji cztery niezawodne strategie negocjacyjne
wraz z doktadnym instruktazem, jak dobra¢ najbardziej adekwatna do sytuacji, Twoich
indywidualnych sktonno$ci oraz podejscia przyjmowanego przez druga strong.

e Naucz sig rozpoznawac¢ osobowo$¢ przeciwnika, z ktorym negocjujesz.
o Dowiedz sig, jak wypracowaé odpowiednie nastawienie.
e Sprawdz, jak blyskawicznie dopasowywac strategi¢ do okolicznosci.


http://sensus.pl/autorzy/donhut.htm
http://sensus.pl/autorzy/geoluc.htm

e Prze¢wicz swoje techniki, zanim wprowadzisz je w zycie.
e Skorzystaj z podrecznego stowniczka Jednominutowego Negocjatora.
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