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Forsa na psychoterapii

o Zabawne finanse

o Kiedy gra¢, a kiedy da¢ za wygrana
e Ekonomia na rynku nieruchomosci
e Zbawienne oszczednosci

o Topienie pienigdzy w btocie

e Przytepiony zmyst liczbowy

e Porada dla mito$nikow loterii

o Kotwice, czyli sposdéb myslenia

o Efekt fizzbo

e Bieg z bykami

e Opor wobec pokusy

Dlaczego geniusze nie sa milionerami?

I dlaczego Ty, bedac catkiem rozsadnym czlowiekiem, podejmujesz czasem tak nierozwazne
decyzje finansowe? I dlaczego ja, w pelni wtadz umystowych, nabywam akcje zwykle na
chwilg przed bessa? Dlaczego nasi sasiedzi przeplacaja, kupujac mieszkanie, a inni uzyskuja
zbyt niska ceng przy jego sprzedazy? Wreszcie, dlaczego tak wielu ludzi wydaje wigcej, gdy
ptaca karta, niz kiedy ptaca gotowka? Niestety, zarowno na rynku akcji, rynku nieruchomosci,
jak i w supermarkecie wigkszo$¢ z nas popetnia kolejne btedy, ktore w skali roku stono nas
kosztuja.

Na szczg$cie wiele najpowszechniejszych i najbardziej kosztownych finansowych
niedociagnige¢ mozna rozpoznac 1 naprawi¢ dzigki odkryciom "ekonomii behawioralnej".
Ekonomia behawioralna jest dziedzing faczaca dokonania ekonomii oraz psychologii.
Zajmuje si¢ procesami podejmowania przez nas decyzji zwigzanych z finansami. Bada,
dlaczego ludzkie zachowania nie zawsze sa egoistyczne, czemu konsumenci nie postepuja
zgodnie z logika ekonomii oraz dlaczego przedktadaja pewne dobra nad inne mimo tej same;j
wymiernej wartosci.

W tej ksiazce Gary Belsky, nagradzany dziennikarz, 1 Thomas Gilovich, jeden z wiodacych
ekspertow w tej nowej, rozwijajacej si¢ dopiero dziedzinie, wyjasniaja, dlaczego ludzie
wydaja, inwestuja, oszczedzaja, pozyczaja i - co najwazniejsze - marnujq pieniadze. W
dowcipny 1 przystgpny sposob omawiaja réznego rodzaju zjawiska (dawanie napiwkow,
hazard, katastrofy samolotow, loterie 1 teleturnieje), aby na ich przyktadzie przedstawi¢
zatozenia ekonomii behawioralnej. Nade wszystko jednak autorzy podaja dziesiatki
praktycznych wskazowek, ktore umozliwiaja eliminacje czynnikdéw sktaniajacych Cig do
podejmowania mniej trafnych decyzji finansowych.
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