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Dlaczego geniusze nie są milionerami?  

I dlaczego Ty, będąc całkiem rozsądnym człowiekiem, podejmujesz czasem tak nierozważne 

decyzje finansowe? I dlaczego ja, w pełni władz umysłowych, nabywam akcje zwykle na 

chwilę przed bessą? Dlaczego nasi sąsiedzi przepłacają, kupując mieszkanie, a inni uzyskują 

zbyt niską cenę przy jego sprzedaży? Wreszcie, dlaczego tak wielu ludzi wydaje więcej, gdy 

płacą kartą, niż kiedy płacą gotówką? Niestety, zarówno na rynku akcji, rynku nieruchomości, 

jak i w supermarkecie większość z nas popełnia kolejne błędy, które w skali roku słono nas 

kosztują.  

Na szczęście wiele najpowszechniejszych i najbardziej kosztownych finansowych 

niedociągnięć można rozpoznać i naprawić dzięki odkryciom "ekonomii behawioralnej". 

Ekonomia behawioralna jest dziedziną łączącą dokonania ekonomii oraz psychologii. 

Zajmuje się procesami podejmowania przez nas decyzji związanych z finansami. Bada, 

dlaczego ludzkie zachowania nie zawsze są egoistyczne, czemu konsumenci nie postępują 

zgodnie z logiką ekonomii oraz dlaczego przedkładają pewne dobra nad inne mimo tej samej 

wymiernej wartości. 

W tej książce Gary Belsky, nagradzany dziennikarz, i Thomas Gilovich, jeden z wiodących 

ekspertów w tej nowej, rozwijającej się dopiero dziedzinie, wyjaśniają, dlaczego ludzie 

wydają, inwestują, oszczędzają, pożyczają i - co najważniejsze - marnują pieniądze. W 

dowcipny i przystępny sposób omawiają różnego rodzaju zjawiska (dawanie napiwków, 

hazard, katastrofy samolotów, loterie i teleturnieje), aby na ich przykładzie przedstawić 

założenia ekonomii behawioralnej. Nade wszystko jednak autorzy podają dziesiątki 

praktycznych wskazówek, które umożliwiają eliminację czynników skłaniających Cię do 

podejmowania mniej trafnych decyzji finansowych. 
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