W zasiegu jednego telefonu. Tajemnice mistrza kontaktow.
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Nawigz kontakty przynaszace sukces!

Nawiazywanie i pielggnowanie relacji z ludzmi to podstawa sukcesu zawodowego. Czgsto
mowi sig, ze dobrze jest wiedzie¢ wszystko, lecz jeszcze lepiej jest znac... wszystkich.
Rozmowa, a nawet pojedyncze stowa moga zadecydowac o losach waznego przedsigwzigcia.
Kolejna duza sprzedaz, korzystna umowa czy wielki sukces niejednokrotnie zaleza od
pierwszego wrazenia. Dlatego nawiazywanie relacji ma tak ogromne znaczenie.

Ksigzka zawiera mnoéstwo przydatnych rad, ktdre przyniosa nieoceniona pomoc zardwno
poczatkujacym, jak i zaprawionym w bojach biznesmenom. Korzystajac z zawartych w niej
wskazowek, zwigkszysz efektywnos¢ kazdej rozmowy. Autor podkresla jednak, ze
nawiazywanie kontaktow nie polega na wykorzystywaniu ludzi, ale przede wszystkim jest
dawaniem i dzieleniem si¢ z innymi.

e Cenne rady: jak szczerze 1 naturalnie nawigzywac kontakty z klientami

e Filozofia dawania: pomaganie innym to najlepszy sposob na pozyskanie dobrych
kontaktow

e Zarzadzanie sprzedaza: ustalanie i osiaganie celow handlowych

o Korzystanie ze skutecznych technik sprzedazy: jak zamieni¢ nie w moze, a moze w
tak

To obowigzkowa lektura dla kazdego,
kto chce stworzy¢, rozbudowac i rozwina¢ firme.
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