Prolog. Manifest. Krétkie wprowadzenie do wszystkiego, co chcesz osiggnac (11)

CZESC I. PRZEDSIEBIORCY Z PRZYPADKU

1. Odrodzenie. Posiadasz juz potrzebne umiejetnosci, musisz tylko dowiedzie¢ sie, jak je
wykorzystac (21)

2. Daj im rybe. Jak zapakowac szczescie do pudetka i je sprzedac (45)

3. Oddaj sie swojej pasji... albo nie. Zarabiaj na robieniu tego, co lubisz, ale pamietaj, Ze musi sie to
wigzac z potrzebami innych ludzi (67)

4. Narodziny podrézujgcego przedsiebiorcy. "Lokalizacja, lokalizacja, lokalizacja" - to hasto jest
przereklamowane (85)

5. Nowe cechy demograficzne. Wszyscy Twoi klienci maj3 ze soba cos wspodlnego, ale nie mozna
tego okresli¢ tradycyjnymi kategoriami (105)

CzeSC I1. WYIDZ Z TYM DO LUDZI

6. Jednostronicowy biznesplan. Jesli sentencja przedstawiajaca misje Twojego przedsiebiorstwa
jest dtuzsza niz to zdanie, to by¢ moze jest za diuga (125)

7. Oferta, ktérej trudno sie oprze€. Przewodnik, ktéry krok po kroku podpowie Ci, jak przygotowaé
atrakcyjng oferte (143)

8. Start!. Wycieczka z salonu albo kawiarenki za rogiem do studiéw filmowych Hollywood (163)
9. Lansowanie: subtelna sztuka autopromaocji. Reklama jest jak seks - tylko nieudacznicy za nig
ptaca (187)

10. Gdzie szukac pieniedzy?. Niekonwencjonalny sposéb zdobywania funduszy - od kickstartera po
mato prawdopodobne kredyty samochodowe (207)

CZESC I1l. LEWAROWANIE ZASOBOW | KOLEJNE KROKI

11. Usprawnianie biznesu. Wprowadzanie usprawnien: jak drobne zmiany mogg wptyna¢ na
osiggniecie znacznie wiekszych przychodéw? (235)

12. Franchising wtasnej dziatalnosci. Jak sie da¢ sklonowac dla przyjemnosci i zysku (257)

13. Perspektywiczne spojrzenie na biznes. Rozbuduj swoja dziatalnos¢ na tyle, na ile Ci to
odpowiada (i nie wiecej) (287)

14. Co jesli mi sie nie uda?. Jak odnies¢ sukces, nawet jesli sufit wali Ci sie na gtowe? (303)
Epilog (321)

Ciekawe informacje i fakty (325)

Czekaj, mam cos jeszcze! (327)

Dodatek: Daj im rybe (329)

Podziekowania (337)

Gwiazdy ksigzki Niskobudzetowy startup (341)



