Marketing internetowy. Szybkie tacze z klientami
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Te praktycznq i nieocenionq ksiqzke powinien miec¢ na biurku kazdy, kto chce odnosic sukcesy
W sieci.
Claudio Concha, szef New Media, Big Lottery Fund

Wszystko, co musisz wiedzie¢, by wypromowacé swojg firme w sieci

Chociaz "oczywistq oczywistosciq" jest fakt, ze prowadzenie marketingu w internecie to
dzisiaj biznesowa koniecznos$¢, duzo prosciej wyglada to w teorii niz w praktyce. Od czego
zaczac? Jak si¢ odnalez¢ w calym tym chaosie? Co zrobi¢, by nie zaplata¢ si¢ w zawito$ci
wirtualnej sieci? Autor tej ksiazki nie zaktada, ze skoro jeste$ uzytkownikiem internetu,
mozna od razu wrzuci¢ Ci¢ na gitgboka wodg i patrzeé, jak dramatycznie starasz si¢ nie
zachtysnaé¢ ogromna ilo$cig nieustannie emitowanych bajtow. Jon Reed jest konsultantem ds.
mediéw spotecznosciowych, wyktadowca, prelegentem i trenerem. Krok po kroku nauczy
Cig, jak wykorzystywac¢ ludzka potrzebg budowania relacji spotecznych dla Twoich wtasnych
biznesowych celow. Wyciagnij do swoich klientéw reke przez internet.

Zacznij od:

o zwickszania Twojej widoczno$ci w przegladarce Google

e prowadzenia skutecznych kampanii marketingu e-mailowego

e tworzenia tresci, ktore zostana docenione przez rynek

e promowania firmy w serwisach takich, jak Facebook, LinkedIn i Twitter

Jon Reed regularnie organizuje warsztaty poswigcone mediom spoteczno$ciowym, prowadzi
zaj¢cia na kilku uniwersytetach 1 wystepuje na konferencjach. Obserwuj na Twitterze jego
konto @jonreed albo znajdZ go na Facebooku lub w serwisie LinkedIn. Oczywiscie mozesz
tez zajrze¢ na strong internetowa tej ksiazki, www.getuptospeed.biz.
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