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Oryginalne wydanie niniejszej publikacji (UNIDO BOT Guidelines) zostało przygotowane 

przez Organizację Narodów Zjednoczonych ds. Rozwoju Przemysłowego UNIDO. UNIDO 

jako wyspecjalizowana agenda ONZ aktywnie działa na rzecz trwałego i zrównoważonego 

rozwoju przemysłowego, m.in. poprzez wspieranie partnerskich więzi pomiędzy sektorem 

publicznym i prywatnym.  

 

W książce wykorzystane zostało wieloletnie doświadczenie UNIDO w takich dziedzinach, jak 

zawieranie i realizacja kontraktów, negocjowanie transferu technologii, opracowywanie 

studiów wykonalności, czy też inżynieria i ochrona środowiska. Jednocześnie polskie 

wydanie książki, dzięki zaangażowaniu firmy Project Finance Poland oraz Biura UNIDO w 

Warszawie, zostało dostosowane do obecnej sytuacji prawnej w Polsce, wynikającej z 

obowiązywania Ustawy o partnerstwie publiczno-prywatnym.     
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