
Transakcje z podmiotami powiązanymi to tradycyjnie jeden z istotnych obszarów zainteresowania fiskusa. 

Nie zawsze jasne regulacje normatywne w tym zakresie powodują wiele wątpliwości interpretacyjnych, 

przyczyniając się do wzrostu poziomu ryzyka podatkowego ponoszonego przez przedsiębiorców 
pozostających w relacjach gospodarczych z podmiotami powiązanymi. 

 
Niedawna nowelizacja Rozporządzenia o cenach transferowych z 17 czerwca 2013 r. miała istotny wpływ na 

praktykę w zakresie prowadzonych w tym obszarze kontroli podatkowych. Jednocześnie kolejne zmiany 
przepisów o cenach transferowych, wchodzące w życie z dniem 1 stycznia 2015 roku, powodują 

konieczność uwzględnienia ich w ramach stosowanej przez powiązanych przedsiębiorców polityki cen 
transferowych. Zmiany przepisów krajowych korespondują z wypracowanymi na forum międzynarodowym 

nowymi standardami w zakresie zapobiegania erozji podstawy opodatkowania. Polska, jako członek OECD, 

implementuje do krajowego systemu prawnego rozwiązania opracowane przez tą właśnie organizację. 
Biorąc pod uwagę, że w ostatnim czasie prace związane z zagadnieniem cen transferowych uległy, 

szczególnie w ramach OECD wyraźnej intensyfikacji, należy spodziewać się w najbliższych latach kolejnych, 
istotnych zmian krajowych przepisów o cenach transferowych.  

 
Publikacja stanowi odpowiedź na praktyczne potrzeby podatników dokonujących transakcji z podmiotami 

powiązanymi. Zawiera ona obok analizy obowiązujących przepisów, również propozycję praktycznych 
rozwiązań w zakresie zarządzania ryzykiem cen transferowych w spółkach i grupach kapitałowych, w tym 

między innymi przykłady dokumentacji podatkowych do wybranych typów transakcji. 
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