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Wymiana międzynarodowa decyduje o wzroście gospodarczym państw. Dla Polski eksport 

jest niezwykle ważną dziedziną. Coraz więcej firm małych i średnich angażuje się w eksport. 

Firmy te narażone są na duże ryzyko. Prezentowana książka daje eksporterom narzędzia 

skutecznego zarządzania ryzykiem w eksporcie i imporcie.  

 

 

prof. zw. dr hab. Leokadia Oręziak:  

 

Tysiące polskich przedsiębiorstw potrzebuje wiedzy na temat skutecznych narzędzi 

zarządzania ryzykiem, które występują w ich codziennej działalności. Jest to tym ważniejsze, 

że postępująca globalizacja gospodarki światowej potęguje występowanie ryzyka w coraz 

bardziej zróżnicowanej i skomplikowanej postaci. Ryzyka tego nie można już postrzegać 

wąsko, w szczególności jako ryzyka spekulacyjnego występującego na giełdach papierów 

wartościowych. Warto zatem korygować dość często spotykane zarówno na uczelniach, jak i 

w instytucjach finansowych archaiczne i ciasne spojrzenie na ryzyko. Uczestnicy obrotu 

międzynarodowego powinni mieć świadomość, że ryzyko wynika z faktu podejmowania 

decyzji dotyczących przyszłości. 
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